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Integart tworzy mozliwosci.
Wybor nalezy do klienta

Za dalszy rozwdj spotki odpowiada dzis Dawid Kornasz, ktéry jako
prezes Integart wykorzystuje swoje dotychczasowe doswiadczenie
w zarzadzaniu firma, by konsekwentnie rozwijac jej mozliwosci
i wzmacnia¢ pozycje na rynku. Na co dzien kieruje przedsiebior-
stwem, ktére ma kilkanascie oddziatéw w Polsce, rozbudowane za-
plecze handlowe, technologiczne i serwisowe oraz zespot eksper-
tow obstugujgcych klientéw w catym kraju. Jako lider czujemy sie
odpowiedzialni za rynek branzy Viscom i LFP. Integart ma dtugq
i wspaniatq historie rozwoju, a my chcemy to kontynuowac i wprowa-
dzi¢ naszq spotke na jeszcze wyzszy poziom mozliwosci i dostepno-
sci najlepszych produktow dla klientow. Obecnos¢ w Grupie Antalis
zdecydowanie wzmacnia naszq skale dziatania i pozycje - podkresla.
Firma rozwija dziatalno$¢, inwestuje w kompetencje, infrastruktu-
re, zaplecze demonstracyjne i serwisowe, jednoczesnie zachowu-

jac to, co od lat stanowi o jej sile - specjalizacje, ekspercka wiedze,

znajomos¢ polskiego rynku i bliskg wspotprace z klientami. Jest juz

nie tylko dostawcag materiatéw i urzadzen, ale partnerem technolo-
gicznym i biznesowym, ktory pomaga budowac¢ kompletny i efektyw-
ny proces produkcyjny.

SILA PARTNERSTW. SIitA WYBORU
Jednym z najwiekszych atutow Integart jest portfolio zbudowane
na wspotpracy z czotowymi swiatowymi producentami technologii
druku i ciecia cyfrowego, materiatéw rolowych i ptytowych oraz
rozwigzan dla profesjonalnego rynku VISCOM.
Bogaty asortyment kilkunastu tysiecy produktéw od kilkudziesieciu
dostawcow pozwala realizowac¢ nawet najbardziej nietypowe projek-
ty - od reklamy i komunikacji wizualnej, przez dekoracje wnetrz,
oznakowanie i POS, po aplikacje specjalistyczne i przemystowe. To
zapewnia klientom realny wybo6r: mogg dopasowac rozwigzanie
do konkretnej aplikacji, technologii, oczekiwanej trwatosci, jakosci
ibudzetu, aw przypadku jego braku liczy¢ na pomoc ekspertow fir-
my w wyborze zamiennika lub alternatywnego rozwigzania.
Ten wybor dotyczy zreszta rowniez sposobu wspotpracy i metody
zakupu. Klient moze korzystac¢ z tradycyjnej obstugi w oddziatach
Integart lub zamawia¢ produkty online, wybierajac rozwiazanie,
ktore w danym momencie jest dla niego najwygodniejsze.
Bezposredni kontakt z doradcag w oddziale Integart pozwala szybko
zweryfikowac dostepnos¢ produktéw, dobrac¢ odpowiedni materiat,
znalez¢ alternatywe czy zaplanowac wieksze zamoéwienie. Wielolet-
nie partnerstwo z klientami, znajomosc¢ ich biznesu i potrzeb sprawia-
ja, ze obstuga Integart nie konczy sie na przyjeciu zamowienia, lecz
rozcigga na doradztwo, szybka reakcje i sprawna realizacje - co jest
szczegolnie wazne, gdy liczy sie czas i ciggtosc¢ produkcji.
Jednoczesnie firma Integart rozwija nowoczesne kanaty sprzeda-
zy. E-sklep daje klientom mozliwos¢ samodzielnego wyszukiwania
produktow, sprawdzania dostepnosci i zakupu wygodnie, szybko,
o dowolnej porze oraz bez wychodzenia z firmy czy zdomu.

Jednym z najwigkszych atutéw Integart jest portfolio zbudowane
na wspotpracy z czotowymi Swiatowymi producentami technologii
druku i ciecia cyfrowego, materiatéw rolowych i ptytowych oraz
rozwigzan dla profesjonalnego rynku VISCOM
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Firma rozwija dziatalnosé, inwestuje w kompetencje, infrastrukture,
zaplecze demonstracyjne i serwisowe, jednoczesnie zachowujgc to, co
od lat stanowi o jej sile — specjalizacje, eksperckg wiedze, znajomosé
polskiego rynku i bliskg wspétprace z klientami

Co wazne, jeden kanat nie zastepuje drugiego - oba sie uzupetnia-
ja. Klient moze skonsultowac¢ wyboér z doradca, a kolejne zamowie-
nie ztozy¢ online. Moze kupowac¢ w e-sklepie, a gdy potrzebuje
wsparcia przy bardziej ztozonym projekcie, skorzystac¢ z wiedzy ze-
spotu Integart.

.Masz wybor”to kolejny wymiar strategii firmy. Klient moze wybrac¢ pro-
dukt, technologie i rozwigzanie, ale takze sposéb, w jaki chce wspot-
pracowac z Integart i dokonywac zakupow. Spotka zapewnia dostep-
nos¢, wiedze oraz rézne mozliwosci zakupu, pozostawiajac klientowi
swobode wyboru rozwigzania najlepiej dopasowanego do jego po-
trzeb, przy zachowaniu bezpieczenstwa podejmowanych decyzji.

OD FINANSOWANIA

DO GOTOWEGO WORKFLOW
Przewaga Integart jest jednak nie tylko szeroka oferta, lecz takze
sposoéb, w jaki spotka wspiera klienta na kazdym etapie procesu in-
westycyjnego - od decyzji o zakupie, przez ewentualne pozyskanie fi-
nansowania, az po realizacje inwestycji. Wraz z partnerami finanso-
wymi Integart przygotowuje rozwigzania leasingowe i modele
finansowania dopasowane do potrzeb klientéw. Dzieki temu uprasz-
czaformalnoscii pomaga sprawniej przejsc¢ od decyzji do wdrozenia
gotowego rozwigzania.
Kolejny etap to wyspecjalizowany Dziat Realizacji Umow, a dalej: do-
stawa i wdrozenie technologii, szkolenia operatoréw, certyfikacja
i rozwoj kompetencji zespotdw klienta. Integart organizuje szkole-
nia, prezentacje i testy we wtasnych Demo Labach oraz umozliwia
klientom udziat w specjalistycznych programach realizowanych
wspolnie z partnerami firmy.
EksperciIntegart wspolnie zklientem analizujg jego potrzeby i orga-
nizacje pracy, a nastepnie projektujg workflow tgczacy urzadzenia,
systemy wykanczania, media oraz oprogramowanie w spojne i efek-
tywne rozwigzanie. Automatyzacja, optymalizacja pracy, ogranicze-
nie btedow i przestojow oraz lepsze wykorzystanie zasoboéw maja
prowadzi¢ do jednego - wiekszej efektywnosci biznesowej. Techno-
logia + media + workflow + wiedza + wdrozenie + serwis - to wtasnie
w takim modelu Integart chce rozwija¢ wspotprace z rynkiem, dajac
klientom wybdr i pewnos¢ przy podejmowaniu decyzji.

MOZESZ BYC PEWIEN SWOJEGO WYBORU

Nowy etap rozwoju firmy wyznacza rowniez jasny kierunek na
kolejne lata. Wolno$¢ wyboru staje sie jednym z najwazniejszych
elementow strategii Integart i jednym z jej fundamentow w relacjach
z klientami.

Firma stawia na WYBOR - w zakresie technologii, materiatéw i roz-
wigzan - dajac klientom mozliwo$¢ dopasowania oferty do ich indy-
widualnych potrzeb i sposobu prowadzenia biznesu. Dobranie tego,
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Gdy wiecej.

ZNOCZY WiBCE

Nowy etap rozwoju firmy wyznacza réwniez

jasny kierunek na kolejne lata. Wolnosé
wyboru staje sie jednym z najwazniejszych
elementow strategii Integart i jednym z jej
fundamentoéw w relacjach z klientami

co najlepiej odpowiada jego potrzebom. Zapewnianie wiedzy i wspar-
cia, dzieki ktorym moze podejmowac $wiadome decyzje. Bo najlepsze
rozwiqgzanie nie jest takie samo dla kazdego. My tworzymy mozliwosci,
dajemy wybor i zapewniamy klientowi bezpieczenstwo decyzji. Rolq In-
tegart nie jest dokonywanie wyboru za klienta, lecz stworzenie mozliwo-
sciwyboru, wiedzy i zaplecza, dzigki ktérym moze on podjq¢ wtasciwg
decyzje - mowi Tomasz Stawicki.

Rynek profesjonalnego druku wielkoformatowego szybko si¢ zmienia.
Dlatego coraz wazniejsza staje sie mozliwos¢ dopasowania rozwig-
zania do rzeczywistych potrzeb przedsiebiorstwa, zamiast podpo-
rzadkowywania biznesu jednej technologii, marce czy produktowi.
Integart chce dawac klientom wtasnie takg swobode - w wyborze
technologii, urzadzen, materiatéw, sposobu finansowania i organi-
zacji procesu produkcyjnego. Szerokie portfolio jest podstawa tej
strategqii, ale rownie wazne pozostaje kompetentne doradztwo. To
podejscie wykracza poza pojedynczy produkt czy inwestycje. Wy-
znacza sposob, w jaki Integart chce budowac oferte i relacje z klien-
tami w kolejnych latach.

Klienci Integart juz wkrotce odczuja te zmiane w praktyce - poprzez
wiekszy wybor technologii, materiatéw i rozwigzan.
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