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Za dal szy roz wój spół ki od po wia da dziś Da wid Kor nasz, któ ry ja ko
pre zes In te gart wy ko rzy stu je swo je do tych cza so we do świad cze nie
w za rzą dza niu fir mą, by kon se kwent nie roz wi jać jej moż li wo ści
i wzmac niać po zy cję na ryn ku. Na co dzień kie ru je przed się bior -
stwem, któ re ma kil ka na ście od dzia łów w Pol sce, roz bu do wa ne za -
ple cze han dlo we, tech no lo gicz ne i ser wi so we oraz ze spół eks per -
tów ob słu gu ją cych klien tów w ca łym kra ju. Ja ko li der czu je my się
od po wie dzial ni za ry nek bran ży Vi scom i LFP. In te gart ma dłu gą
i wspa nia łą hi sto rię roz wo ju, a my chce my to kon ty nu ować i wpro wa -
dzić na szą spół kę na jesz cze wyż szy po ziom moż li wo ści i do stęp no -
ści naj lep szych pro duk tów dla klien tów. Obec ność w Gru pie An ta lis
zde cy do wa nie wzmac nia na szą ska lę dzia ła nia i po zy cję – pod kre śla.
Fir ma roz wi ja dzia łal ność, in we stu je w kom pe ten cje, in fra struk tu -
rę, za ple cze de mon stra cyj ne i ser wi so we, jed no cze śnie za cho wu -
jąc to, co od lat sta no wi o jej si le – spe cja li za cję, eks perc ką wie dzę,
zna jo mość pol skie go ryn ku i bli ską współ pra cę z klien ta mi. Jest już

nie tyl ko do staw cą ma te ria łów i urzą dzeń, ale part ne rem tech no lo -
gicz nym i biz ne so wym, któ ry po ma ga bu do wać kom plet ny i efek tyw -
ny pro ces pro duk cyj ny.

Si ła part nerStw. Si ła wy bo ru
Jed nym z naj więk szych atu tów In te gart jest port fo lio zbu do wa ne
na współ pra cy z czo ło wy mi świa to wy mi pro du cen ta mi tech no lo gii
dru ku i cię cia cy fro we go, ma te ria łów ro lo wych i pły to wych oraz
roz wią zań dla pro fe sjo nal ne go ryn ku VI SCOM.
Bo ga ty asor ty ment kil ku na stu ty się cy pro duk tów od kil ku dzie się ciu
do staw ców po zwa la re ali zo wać na wet naj bar dziej nie ty po we pro jek -
ty – od re kla my i ko mu ni ka cji wi zu al nej, przez de ko ra cję wnętrz,
ozna ko wa nie i POS, po apli ka cje spe cja li stycz ne i prze my sło we. To
za pew nia klien tom re al ny wy bór: mo gą do pa so wać roz wią za nie
do kon kret nej apli ka cji, tech no lo gii, ocze ki wa nej trwa ło ści, ja ko ści
i bu dże tu, a w przy pad ku je go bra ku li czyć na po moc eks per tów fir -
my w wy bo rze za mien ni ka lub al ter na tyw ne go roz wią za nia. 
Ten wy bór do ty czy zresz tą rów nież spo so bu współ pra cy i me to dy
za ku pu. Klient mo że ko rzy stać z tra dy cyj nej ob słu gi w od dzia łach
In te gart lub za ma wiać pro duk ty on li ne, wy bie ra jąc roz wią za nie,
któ re w da nym mo men cie jest dla nie go naj wy god niej sze.
Bez po śred ni kon takt z do rad cą w od dzia le In te gart po zwa la szyb ko
zwe ry fi ko wać do stęp ność pro duk tów, do brać od po wied ni ma te riał,
zna leźć al ter na ty wę czy za pla no wać więk sze za mó wie nie. Wie lo let -
nie part ner stwo z klien ta mi, zna jo mość ich biz ne su i po trzeb spra wia -
ją, że ob słu ga In te gart nie koń czy się na przy ję ciu za mó wie nia, lecz
roz cią ga na do radz two, szyb ką re ak cję i spraw ną re ali za cję – co jest
szcze gól nie waż ne, gdy li czy się czas i cią głość pro duk cji.
Jed no cze śnie firma In te gart roz wi ja no wo cze sne ka na ły sprze da -
ży. E -sklep da je klien tom moż li wość sa mo dziel ne go wy szu ki wa nia
pro duk tów, spraw dza nia do stęp no ści i za ku pu wy god nie, szyb ko,
o do wol nej po rze oraz bez wy cho dze nia z fir my czy z do mu. 

In te gart two rzy moż li wo ści.
wy bór na le ży do klien ta
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Jednym z największych atutów Integart jest portfolio zbudowane
na współpracy z czołowymi światowymi producentami technologii
druku i cięcia cyfrowego, materiałów rolowych i płytowych oraz
rozwiązań dla profesjonalnego rynku VISCOM



Co waż ne, je den ka nał nie za stę pu je dru gie go – oba się uzu peł nia -
ją. Klient mo że skon sul to wać wy bór z do rad cą, a ko lej ne za mó wie -
nie zło żyć on li ne. Mo że ku po wać w e -skle pie, a gdy po trze bu je
wspar cia przy bar dziej zło żo nym pro jek cie, sko rzy stać z wie dzy ze -
spo łu In te gart.
„Masz wy bór” to ko lej ny wy miar stra te gii fir my. Klient mo że wy brać pro -
dukt, tech no lo gię i roz wią za nie, ale tak że spo sób, w ja ki chce współ -
pra co wać z In te gart i do ko ny wać za ku pów. Spół ka za pew nia do stęp -
ność, wie dzę oraz róż ne moż li wo ści za ku pu, po zo sta wia jąc klien to wi
swo bo dę wy bo ru roz wią za nia naj le piej do pa so wa ne go do je go po -
trzeb, przy za cho wa niu bez pie czeń stwa po dej mo wa nych de cy zji.

od fi nan So wa nia 
do go to we go work flow

Prze wa gą In te gart jest jed nak nie tyl ko sze ro ka ofer ta, lecz tak że
spo sób, w ja ki spół ka wspie ra klien ta na każ dym eta pie pro ce su in -
we sty cyj ne go – od de cy zji o za ku pie, przez ewen tu al ne po zy ska nie fi -
nan so wa nia, aż po re ali za cję in we sty cji. Wraz z part ne ra mi fi nan so -
wy mi In te gart przy go to wu je roz wią za nia le asin go we i mo de le
fi nan so wa nia do pa so wa ne do po trzeb klien tów. Dzię ki te mu uprasz -
cza for mal no ści i po ma ga spraw niej przejść od de cy zji do wdro że nia
go to we go roz wią za nia.
Ko lej ny etap to wy spe cja li zo wa ny Dział Re ali za cji Umów, a da lej: do -
sta wa i wdro że nie tech no lo gii, szko le nia ope ra to rów, cer ty fi ka cja
i roz wój kom pe ten cji ze spo łów klien ta. In te gart or ga ni zu je szko le -
nia, pre zen ta cje i te sty we wła snych De mo La bach oraz umoż li wia
klien tom udział w spe cja li stycz nych pro gra mach re ali zo wa nych
wspól nie z part ne ra mi fir my. 
Eks per ci In te gart wspól nie z klien tem ana li zu ją je go po trze by i or ga -
ni za cję pra cy, a na stęp nie pro jek tu ją work flow łą czą cy urzą dze nia,
sys te my wy kań cza nia, me dia oraz opro gra mo wa nie w spój ne i efek -
tyw ne roz wią za nie. Au to ma ty za cja, opty ma li za cja pra cy, ogra ni cze -
nie błę dów i prze sto jów oraz lep sze wy ko rzy sta nie za so bów ma ją
pro wa dzić do jed ne go – więk szej efek tyw no ści biz ne so wej. Tech no -
lo gia + me dia + work flow + wie dza + wdro że nie + ser wis – to wła śnie
w ta kim mo de lu In te gart chce roz wi jać współ pra cę z ryn kiem, da jąc
klien tom wy bór i pew ność przy po dej mo wa niu de cy zji.

Mo żeSz być pe wien Swo je go wy bo ru
Nowy etap rozwoju firmy wyznacza również jasny kierunek na
kolejne lata. Wolność wyboru staje się jednym z najważniejszych
elementów strategii Integart i jednym z jej fundamentów w relacjach
z klientami.
Fir ma sta wia na WY BÓR – w za kre sie tech no lo gii, ma te ria łów i roz -
wią zań – da jąc klien tom moż li wość do pa so wa nia ofer ty do ich in dy -
wi du al nych po trzeb i spo so bu pro wa dze nia biz ne su. Do bra nie te go,

co naj le piej od po wia da je go po trze bom. Za pew nia nie wie dzy i wspar -
cia, dzię ki któ rym mo że po dej mo wać świa do me de cy zje. Bo naj lep sze
roz wią za nie nie jest ta kie sa mo dla każ de go. My two rzy my moż li wo ści,
da je my wy bór i za pew nia my klien to wi bez pie czeń stwo de cy zji. Ro lą In -
te gart nie jest do ko ny wa nie wy bo ru za klien ta, lecz stwo rze nie moż li wo -
ści wy bo ru, wie dzy i za ple cza, dzię ki któ rym mo że on pod jąć wła ści wą
de cy zję – mó wi To masz Stawicki.

Ry nek pro fe sjo nal ne go dru ku wiel ko for ma to we go szyb ko się zmie nia.
Dla te go co raz waż niej sza sta je się moż li wość do pa so wa nia roz wią -
za nia do rze czy wi stych po trzeb przed się bior stwa, za miast pod po -
rząd ko wy wa nia biz ne su jed nej tech no lo gii, mar ce czy pro duk to wi.
In te gart chce da wać klien tom wła śnie ta ką swo bo dę – w wy bo rze
tech no lo gii, urzą dzeń, ma te ria łów, spo so bu fi nan so wa nia i or ga ni -
za cji pro ce su pro duk cyj ne go. Sze ro kie port fo lio jest pod sta wą tej
stra te gii, ale rów nie waż ne po zo sta je kom pe tent ne do radz two. To
po dej ście wy kra cza po za po je dyn czy pro dukt czy in we sty cję. Wy -
zna cza spo sób, w ja ki In te gart chce bu do wać ofer tę i re la cje z klien -
ta mi w ko lej nych la tach.

Klienci Integart już wkrótce odczują tę zmianę w praktyce – poprzez
większy wybór technologii, materiałów i rozwiązań.

OPRA CO WA NO NA POD STA WIE IN FOR MA CJI FIR MY IN TE GART
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Firma rozwija działalność, inwestuje w kompetencje, infrastrukturę,
zaplecze demonstracyjne i serwisowe, jednocześnie zachowując to, co
od lat stanowi o jej sile – specjalizację, ekspercką wiedzę, znajomość
polskiego rynku i bliską współpracę z klientami

Nowy etap rozwoju firmy wyznacza również
jasny kierunek na kolejne lata. Wolność
wyboru staje się jednym z najważniejszych
elementów strategii Integart i jednym z jej
fundamentów w relacjach z klientami


