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INTEGART WPROWADZA REWOLUCYJNY PROGRAM WYNAJMU URZADZEN

Program Rent2Print:
wiecej drukujesz — mniej ptacisz

15 pazdziernika odbyta sie premiera programu

Rent2Print firmy Integart. Spétka wprowadza na rynek
innowacyjny na skale Swiatowg program wynajmu Srednio-
i dtugoterminowego urzqdzern HP LATEX oraz HP STITCH.
Na pytania, na temat zasad programu oraz korzysci
plynacych z uczestnictwa w nim odpowiadajq jego twércy:
Stawomir Kot-Zaniewski, prezes zarzqdu i wtasciciel firmy
Integart, Dawid Kornasz, dyrektor zarzadzajqcy oraz
Tomasz Stawicki, dyrektor operacyjny.

Ostatnie miesigce to trudny czas dla przedsiebiorcéw, czas, kté-
ry pokazat, jak nieprzewidywalna jest przysztos¢ i realia, w jakich
funkcjonuje dzisiejsza branza poligraficzna. Po poczatkowym okre-
sie lockdownu firmy zaczety upatrywaé szanse dalszego rozwoju
w dostosowaniu swoich ofert do zmieniajacych sie potrzeb rynku.
Wiele z nich wykorzystato ten moment na optymalizacje proceséw
produkcyjnych, stawiajac na elastycznos¢ oferty i maksymalna

dywersyfikacje swoich przedsiebiorstw.
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Wieloletnie doswiadczenie i trwate relacje z dostawcami oraz
klientami zobowiagzuja Integart, lidera rynku LFR do wychodzenia
naprzeciw potrzebom klientéw i kreowania nowych, coraz bardziej
atrakcyjnych rozwigzan. W ciggu ostatnich kilku lat firma sprzedata
ponad 700 urzadzenh do druku wielkoformatowego w technologii HP
LATEX, dostarczajac poza samym urzadzeniem wiele dodatkowych
produktéw i ustug wspomagajacych drukarnie w rozwoju.

CZY TRUDNY | ZASKAKUJACY DLA PRZEDSIEBIORCOW ROK 2020
PRZYCZYNIt SIE DO WDROZENIA PROGRAMU RENT2PRINT?

Stawomir Kot-Zaniewski: Przygotowania do wprowadzenia tego
programu trwaty naprawde dtugo, niemniej to nie przypadek, ze
premiera wypada wiasnie teraz. JesteSmy w statym kontakcie z klien-
tami; biznesy wielu z nich faktycznie ucierpiaty w ostatnim czasie,
przyktadem sg chociazby firmy eventowe. Z naszej perspektywy ob-
serwujemy jednak, ze mimo pandemii wolumeny druku u naszych
klientéw pozostajg wysokie. Swiadczy o tym rosnace zuzycie tuszu
i mediow. Pod tym wzgledem branza ma sie dobrze, ale to trudny,

Tomasz Stawicki:

Program jest dedykowany
wszystkim klientom,

ktérzy chcq uzytkowac
urzqdzenia z serii HP LATEX
lub HP STITCHoraz czerpac
maksymalne korzysci
biznesowe, nie wigzqc sie
umowaq leasingu ani
kredytem
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Stawomir Kot-Zaniewski:
Przygotowania do wprowadzenia

tego programu trwaty naprawde dtugo,
niemniej to nie przypadek, ze premiera
wypada wtasnie teraz

niepewny czas na inwestycje. Przedsiebiorcy czekajg na stabilizacje,
a my wychodzimy naprzeciw ich biezgcym potrzebom.

PROGRAM OBEJMUJE TYLKO WYBRANE MODELE URZADZEN
—JAKIE TO SA MODELE?

Dawid Kornasz: Obecnie w ramach Rent2Print oferujemy urza-
dzenia drukujace i drukujgco-tngce HP LATEX (115, 115 Print &
Cut, 315, 315 Print & Cut, 335, 335 Print & Cut, 365, 375, 560 i 570)
oraz dwa modele HP STITCH (300 i 500). Z czasem bedziemy roz-
szerzali portfolio; chcemy, aby w jego sktad wchodzity réznego typu
urzadzenia, jak na przyktad plotery tnace, tak by kazdy znalazt co$
dla siebie. Jako pierwsze oferujemy rozwigzania HP. Pow6d? To ich
duza popularnosc i urozmaicenie oferowanych modeli.

DLA JAKICH KLIENTOW PRZEZNACZONY JEST PROGRAM?

Tomasz Stawicki: Program jest dedykowany wszystkim klientom,
ktorzy chca uzytkowaé urzadzenia z serii HP LATEX lub HP STITCH
oraz czerpa¢ maksymalne korzysci biznesowe, nie wigzac sie umo-
wa leasingu ani kredytem. Coraz wiecej firm chce korzystac z narze-
dzi biznesowych majac jednoczesnie mozliwosé szybkiego i ela-
stycznego sposobu dopasowania ich do zmieniajacych sie potrzeb
rynku lub wymiany na inne.

ZALOZENIA PROGRAMU SA PROSTE, NA JAKICH FILARACH
SIE OPIERAJA?

S.K.-Z.: Nasza oferta jest klarowna, to jej duzy atut. Mamy czte-
ry gtdwne filary, zatozenia programu. Po pierwsze i chyba najwazniej-
sze — elastycznos¢. Przesuwamy ryzyko inwestycji dtugotermino-
wych, na ktdére obecnie przedsiebiorcy nie sg gotowi, z klienta na nas.
To klient decyduje o terminie najmu, doborze sprzetu i jego wymia-
nie badz wykupie. Jest to formuta maksymalnie dopasowana do po-
trzeb odbiorcy, w dodatku uwzglednia fakt, ze moga sie one zmie-
nia¢. Na przyktad po roku klient moze dojs¢ do wniosku, ze bardziej
niz drukarka bedzie dla niego przydatne urzadzenie tnace lub tez po-
trzebuje szybszego druku w zwigzku ze wzrostem wolumenow.
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Elastycznos¢ w kazdej chwili!

pewne
PROFITY

WFY

proste petna 100%

ELASTYCZNOSC BEZPIECZENSTWA

FORMALNOSCI

Zwroty, zamiany sa wiec mozliwe. Po drugie — proste formalnosci.
Gwarantowany czas rozpatrzenia wniosku to tylko 48 godzin, co da-
je nam wyrazng przewage w poréwnaniu z leasingiem. Dziat finan-
sowy przeprowadzi szybka analize, przy czym w naszej bazie znajdu-
je sie obecnie 7 tys. klientéw, o ktérych mamy wiedze co do rozmiaru
dziatalnosci, parku maszynowego czy historii dotychczasowej wspot-
pracy. Zatem spora czes¢ potencjalnych klientéw programu jest juz
wstepnie do niego zakwalifikowana i wrecz oceniona. To wiele
upraszcza i przyspiesza. Do tego dochodzi brak weryfikacji w BIK-u,
weksli i tego typu zabezpieczen. Trzecim filarem jest bezposrednie
powigzanie zakupu mediéw z wysokoscig miesiecznej raty najmu.
W praktyce bedzie to oznaczato, ze 3 proc. kwoty zakupionych me-
diéw bedzie obnizato wysokos¢ raty. Tym samym im wiecej kupuje-
my — tym wiecej zyskujemy. W ten sposéb klient moze obnizy¢ rate
nawet o 70 proc., a ze jestesmy firma o najwiekszym portfolio me-
diéw w Europie, to naprawde jest w czym wybiera¢. | wreszcie kwe-
stia bezpieczenstwa. Dla klientéw wchodzacych do programu mamy
bezptatny, petny pakiet serwisowy obowiazujacy przez caty okres naj-
mu oraz przeglady, nie ma wiec potrzeby ponoszenia dodatkowych
kosztow w tym zakresie.

W PROGRAMIE RENT2PRINT KLIENT MA ZAPEWNIONE 100 PROC.
BEZPIECZENSTWA. CO OZNACZA TO ZAtOZENIE? CZY JUZ OD POCZATKU
ZDEJMUJECIE Z BARKOW KLIENTOW JAKIES PROBLEMY?

T.S.: Bezpieczefistwo i przewidywalnos¢ to jedne z najwazniej-
szych zagadnien, ktore przyczyniaja sie do powodzenia dziatalnosci
firmy i zwiekszenia przychodéw na coraz bardziej konkurencyjnym
rynku. Klienci wynajmujacy urzadzenia w R2P i planujacy swoje przy-
szte koszty uwzgledniaja tylko wysokos¢ najmu oraz materiatow
eksploatacyjnych. O catg reszte nie musza sie martwic. Urzadzenia
przez caty okres najmu sg bezptatnie serwisowane przez Integart za-
rowno w zakresie napraw, jak i przegladéw okresowych. Dostawa
urzadzeh obejmuje profesjonalne, 2-dniowe szkolenie z zakresu ob-
stugi, a klienci majg do dyspozycji kontakt na HelpDesk, gdzie mo-
ga szybko i sprawnie uzyska¢ pomoc. Dodatkowo korzystaja z apli-
kacji HP PrintOS, unikalnego na rynku narzedzia, ktére pozwala

na zarzadzanie i analize proceséw drukowania oraz daje dostep
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do centrum wiedzy. Ponadto oferujemy uczestnictwo w organizowa-
nych przez nas szkoleniach, webinariach i warsztatach w zakresie in-
nowacyjnych mediéw i aplikacji.

CO POWINIEN ZROBIC KLIENT ZAINTERESOWANY PROGRAMEM?

D.K.: Przede wszystkim powinien sie z nami skontaktowa¢; mo-
e to zrobic¢ przez uruchomiong specjalnie w tym celu infolinie, dzia-
tajaca pod numerem 504-222-896 lub strone internetowg dedyko-
wang programowi www.rent2print.pl albo po prostu skontaktowaé
sie ze swoim opiekunem. Kolejny ruch, czyli analiza klienta i jego po-
trzeb, jest juz po naszej stronie. Przygotowujemy indywidualng ofer-
te wraz z kalkulacja raty, ktérej wysokos¢ bedzie zalezata od wydat-
kow na media. Nie ma wielu formalnosci ani potrzeby dostarczania
zasSwiadczen czy dodatkowych dokumentow, procedury sg znacznie
prostsze niz w przypadku leasingu. Klient akceptuje regulamin i cze-
ka na wybrang maszyne oraz dostarczany z nig pakiet startowy.
Integart zapewnia instalacje urzadzenia i szkolenie z obstugi. Co cze-
sto podkreslam, prostota formalnosci i tatwos¢é wejscia do programu
to silne atuty, nie ma tu bariery wejécia w postaci koniecznosci za-
inwestowania gotéwki. W programie wymagane jest tylko 10 proc.
kaucji, przy czym jest ona zwrotna, co oznacza, ze wptacone pienia-
dze s3 jedynie zablokowane, a nie trwale zainwestowane.

KONCZY SIE UMOWA NAJMU | CO DALEJ, JAKIE MAMY MOZLIWOSCI?

D.K.: Umowa Rent2Print proponowana jest na cztery lata, a mi-
nimalny okres wynosi rok. Oczywiscie chcemy, aby Klienci zostawali
z nami jak najdtuzej. Taka dtugofalowa wspétprace bedziemy promo-
wali wsparciem marketingowym, szkoleniami ale co najwazniejsze
zacheta do pozostania w programie beda schodkowo malejgce raty.
Obnizajac biezace wydatki klient uzyskuje wolne srodki, ktére mo-
ze przeznaczy¢ na przyktad na zakup wyzszej jakosci mediow, czynigc
swoja oferte atrakcyjniejsza i bardziej konkurencyjna rynkowo.
Wynajmujac urzadzenie klient z géry ma okreslone kilka mozliwosci
zakoriczenia umowy. Sam podejmuje decyzje o momencie jej zakon-
czenia; ma tu rézne opcje do wyboru: moze wykupi¢ urzadzenie na
witasnosé, oddac do dostawcy lub wymienié je na inny model w tej

samej badz w innej technologii.

KORZYSCI Z TE) FORMY NAJMU JEST WIELE;
KTORA WYDAJE SIE KLUCZOWA?

T.S.: Tym, co jest kluczowe i daje nam najwieksza swobode, jest
elastycznosé. To klient decyduje, jaka technologie i model urza-
dzenia chce uzytkowaé w danej chwili, kiedy chce dokonaé zmian
i kiedy zrezygnowac z najmu. Takie zmiany nie sg mozliwe przy finan-
sowaniu poprzez leasing, ktory nalezy w catosci sptaci¢ chcac zrezy-
gnowat z umowy. Ponadto w ostatnich miesigcach instytucje finan-
sowe zaostrzyty kryteria finansowania firm, co tym bardziej
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uatrakcyjnia program Rent2Print. W przypadku finansowania przez
leasing urzadzen do druku wielkoformatowego jestesmy przez co
najmniej 3 lata pozbawieni mozliwosci jakichkolwiek zmian. W przy-
padku Rent2Print wystarczy wniesienie kaucji. Nie bez znaczenia dla
elastycznosci jest tez fakt, ze na urzadzenia wynajmowane klientom
nie sg natozone jakiekolwiek limity druku.

PODSUMOWUJAC, DLACZEGO WARTO SKORZYSTAC
Z PROGRAMU RENT2PRINT?

S.K.-Z.: To projekt szczegélnie bliski mojemu sercu. Dtugo zasta-
nawialiSmy sie w zespole, jak poméc naszym klientom borykajacym
sie z wymagajacymi okolicznosciami rynkowymi. Sami klienci tez
mieli tu swoj wktad — wielu z nich zgtaszato sie do nas w okolicach
marca br. z zapytaniem o mozliwos¢ obnizenia raty lub wrecz zamro-
zenia sptat. Nie jesteSmy jednak na tyle duza firma, aby przystac
na takie prosby. Natomiast nie ukrywam, ze byto to dla nas wazne,
ustyszelismy te potrzeby i potraktowalismy je jako inspiracje do
aktywnego dziatania. Zaczelismy sie zastanawiac, jak w praktyce mo-
zemy pom6c klientom. Zajeliémy sie szukaniem partneréw finanso-
wych, kalkulowaniem projektu, pozyskalismy tez przychylnoé¢ dwoch
bankéw po to, by finalnie stworzy¢ unikalng formute najmu, ktéra
realnie przenosi ciezar ryzyka z klienta na nas. Ciesze sie, ze stwo-
rzylismy koncept taczacy interesy wielu stron jednoczesnie, jest to
pozadana w biznesie sytuacja ,,win-win”. Sama formuta wspétpracy
wydaje sie by¢ prawdziwym remedium — patrzac na dzisiejsza
koniunkture rynku przejscie od modelu sprzedazy do ustugi najmu
dtugoterminowego brzmi jak realna i trafna odpowiedz na potrzeby
przedsiebiorcéw. Liczymy, ze odbiorcy beda podzielali nasz entu-
zjazm, a program zostanie przychylnie przyjety przez rynek i zagosci
na nim na dtugie lata.

DZIEKUJE ZA ROZMOWE! GRATULUJEMY STWORZENIA UStUGI
NA MIARE DZISIEJSZE) RZECZYWISTOSCI | ZYCZYMY SUKCESOW
W PROMOWANIU REWOLUCYJNEGO PROGRAMU.

INFOLINIA 504-222-896

@ integart’

WWW.RENT2PRINT.PL
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